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Mit dem Lösungspaket Innovatrade auf Basis von SAP 

Business All-in-One  für den Mittelstand erhalten Sie von 

Innovabee: 

 Softwarelizenzen für SAP ERP 

 Voreingestellte Branchenprozesse 

 Branchen-Add-Ons von Innovabee 

 Implementierung mit der fokussierten 

Einführungsmethode 

 Support durch Branchenspezialisten 

 

Zeit ist Geld. Eine der meistzitierten unternehmerischen Maximen hat heute mehr Bedeutung denn je. Gerade 

angesichts von Globalisierung und Rationalisierungsdruck ist Zeit Kapital und ein wesentlicher Aspekt des 

Vorsprungs im täglichen Wettbewerb. Wo immer es einem Unternehmen gelingt, Umwege zu sparen, erhöht es 

seine kompetitiven Chancen. Doch wo setzt man an? Wie kommt man Schwachstellen auf die Spur, die unnötig 

Zeit und Kosten verschlingen? 

Herausforderungen im Handel 

 Vernetzung über die gesamte Prozesskette 

 steigender Preisdruck 

 schnell wechselnde Kundenanforderung 

 Service als Unterscheidungsmerkmal 

 zunehmende Globalisierung 

 Zielkonflikt Transportwege versus Verfügbarkeit 

 

Dabei ist kaum eine Branche derart facettenreich wie der Handel. Hier geht es nicht nur um die bloße 

Beziehung zwischen Verkäufer und Endkunde – vielmehr um komplexe Wertketten. Dazu kommen spezifische 

Ansprüche der einzelnen Segmente. Schließlich spielt der Handelsgegenstand selbst eine ganz entscheidende 

Rolle.  

Innovabee der Handelsspezialist 

 Über 20 Jahre Erfahrung im Handel, insbesondere in den Bereichen 

o Konsumgüter 

o Großhandel 

o Technischer Handel 

o Nahrungs- und Genussmittel 

o Kosmetik 

o Chemie 

 Projekte bei namenhaften Handelsunternehmen 

 Berater aus der Praxis 

 Vorkonfigurierte Lösungspakete 
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Sehr hoch sind im Handel auch die Ansprüche an die richtige Lösung. Flexibel sollte sie sein, von Beginn an 

rentabel, anpassungs- und ausbaufähig. Mit Innovatrade können sich mittelständische Handelsunternehmen 

den Herausforderungen des Marktes in jeder Hinsicht stellen. International, heute wie in Zukunft. 

 

 

 

 Innovatrade unterstützt die 

besonderen Herausforderungen 

des Handels 

 Categorymanagement 

o Artikelportal 

o Listungsmanagement 

o Listungsvereinbarungen 

o Listungsmodelle 

o Stammdatenmanagement 

 Planung 

o Sortimentsplanung 

o Absatzplanung 

o Liquiditätsplanung 

 Kontraktmanagement 

 flexible Preis und Konditionssysteme 

 Kalkulatorische Rückstellungen 

o Boni 

o WKZ 

o Provisionen 

 Bestandsmanagement 

o Pay on Scan 

o Bestandsoptimierung 

 EDI-Vernetzung über die gesamte Prozesskette 

 Mobile Logistikprozesse 

o Warenzugang 

o Kommissionierung 

o Versand  

o Inventur 

o Leergut / Retouren 

 Integrierte externe Bonitätsauskünfte 

 

 

 

 Verteiler 

o Filialaufträge 

o Rahmenvereinbarungen 

o Abrufaufträge 

 Provisionsabrechnung 

 Distributionsdaten 

o POS Analysen 

o Promotion 

o Regionalität 

o Brokerabwicklung 

 Chargen- und Seriennummern-Management 

 Gefahrgutmanagement 

 Supply Chain Management 

o Importprozess 

o nachträgliche Deckungsbeitragsbewertung 

o Cross-Docking 

o Dreiecksgeschäfte 

o Chargenmanagement 

o Zertifikatverwaltung  

 Transparente Mengen- und Werteflüsse  

o Realtime-Verbuchung aller Transaktionen in 

das Rechnungswesen 

 Inkassoservice Integration über Workflow 

 Statistische Meldungen und Abgaben 

o Intrastat 

o ElektroG 

o DSD 

o Verpackungsverordnung 
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SAP-Check-Up von Innovabee 

In einem unverbindlichen Beratungsgespräch erarbeiten wir mit Ihnen anhand von 
Checklisten ein Einsatzkonzept für SAP Business All-in-One in Ihrem Unternehmen. 
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Ablauf SAP-Check-Up 

 

Unsere Lösungen für den 

Mittelstand auf Basis von SAP 

Business All-in-One sind:  

 umfassend: Sie profitieren von 

branchenspezifischen Best Practices, schlanken 

Prozessen und leistungsfähigen Funktionen.  

 international: Durch vielfältige Landes- und 

Sprachversionen wird Ihr internationales Geschäft 

unterstützt.  

 flexibel: Ihre Anforderungen wachsen – SAP 

Business All-in-One wächst mit.  

 zuverlässig: Die Lösung baut auf bewährter SAP-

Software und SAP-Technologie auf.  

 kalkulierbar: Die Einführung erfolgt zum Festpreis 

und Sie erzielen schnell geschäftlichen Nutzen – die 

Kosten sind transparent und überschaubar, die 

Investition zahlt sich rasch aus. 

Ihr Erfolg  

 Schnelle Einführung durch die 

Einführungsmethodik von Innovabee  

 Sicherer Einsatz durch unser Branchen-Knowhow 

sowie praxiserprobte und branchenspezifische 

Unternehmensprozesse  

 Geringe Kosten durch vorkonfigurierte 

Leistungspakete  

 Hohe Wirtschaftlichkeit durch integrierte 

Prozesse  

 Hohe Investitionssicherheit durch umfassende 

Funktionsvielfalt einfach erweiterbar 
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Ihre Ansprechpartner 
 

Wolfgang Schiek  
Manager Sales & Marketing 
 
Phone   +49 (7151) 9333-360   
E-Mail   ws@innovabee.com 

Dietmar Scherer 
Business Area Manager  
 
Phone   +49 (7151) 9333-365   
E-Mail   ds@innovabee.com 

 
 
 
 
Innovabee Group GmbH & Co. KG  

Seewiesenstraße 25, D-71334 Waiblingen 

Melkerstieg 16b, D-22559 Hamburg  

www.innovabee.com/sap 


